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Selbstpriifung und Businessplan: Was sollten Sie fiir
die Existenzgriindung vorbereitet haben?

Sehr geehrte Mandantin,
sehr geehrter Mandant,

mit Threm Entschluss zum Start in die Selbstandigkeit beginnt ein neuer, spannender Lebensabschnitt. Bevor
Sie sich jedoch in die neuen Aufgaben stiirzen, sollten Sie einige Vorbereitungen treffen, damit sich der Erfolg
moglichst rasch einstellen kann. Das gilt sowohl dann, wenn Sie ein Geschaft von Grund auf aufbauen, als
auch dann, wenn Sie ein bestehendes Unternehmen Gbernehmen.

Zunachst gilt es, ungeschont und ehrlich Ihre persénlichen Voraussetzungen zu Gberprifen: Gibt es vielleicht
Themen, die sich spater als Stolpersteine erweisen kdnnten? Gerade am Anfang wird lhre Selbstandigkeit viel
mehr Zeit in Anspruch nehmen als ein Angestelltenverhaltnis. Kdnnen Sie diese Zeit trotz weiterer Verpflich-
tungen wie Familie oder Ehrenamter wirklich aufbringen?

Haben Sie Riicklagen gebildet, um Durststrecken zu Beginn Uberbricken zu kénnen? Kennen und nutzen Sie
alle Fordermdglichkeiten und Unterstiitzungsangebote? Ein gut ausgearbeiteter Businessplan gehért zu jeder
professionellen Existenzgrindung: als Riickgrat fir alle weiteren Planungen sowie als Hilfe bei der Kapitalbe-
schaffung und beim Beantragen von Férdermitteln (z.B. KfW).

aullersteuerlichen Themen, die Sie beim Start in die Selbstandigkeit beachten sollten. Bei

0 Unsere Infografik auf der nachsten Seite gibt Ihnen einen Uberblick (iber die wichtigsten
Ruckfragen stehen wir gerne zu lhrer Verfugung.

Mit freundlichen GriRen



Selbstprufung und Businessplan: Was sollten Sie fir die Existenzgriindung

vorbereitet haben?
Die richtige Weichenstellung zu Beginn fiihrt Sie zum unternehmerischen Erfolg!

Personliche Voraussetzungen fiir die Existenzgriindung

~/ ) Erhéhter Zeitbedarf, gerade am Anfang der Selbstandigkeit. Kdnnen Sie Hobbys und Familie zurtickstellen?

) Mehr Eigenverantwortung erforderlich (Auftragsakquise, Steuern, Amter). Sind Sie vorbereitet? Uberpriifen Sie Ihre
fachlichen Voraussetzungen und holen Sie sich Rat und Hilfe!

) Sind Sie sich des Risikos zu scheitern bewusst? Verdrangung bringt nichts, haben Sie ggf. einen Plan B in der Tasche!

+) Konnen Sie die ersten zwolf bis 24 Monate Ihren Lebensunterhalt aus Riicklagen decken, wenn es eng wird?

) Haben Sie sich ausreichend persénlich abgesichert (Krankheit, Betriebsausfallversicherung, Altersvorsorge, ggf. frei-
willige Einzahlungen in die Arbeitslosenversicherung)?

So erstellen Sie erfolgreich einen Businessplan

Ihre Produkt- oder Dienstleistungsidee

X) Beschreiben Sie genau, was Sie anbieten mochten und wer die Kunden sein sollen. Was ist das Neue an lhrer Idee?
Welche Marktliicke fiillen Sie aus? Wollen Sie Privat- oder Geschéftsleute ansprechen?

X) Wo wollen Sie tatig werden: in der Region, landesweit oder ggf. auch im Ausland? Gibt es Kooperationspartner?

X) Welche Wettbewerber gibt es bereits auf dem Markt? Wie stark ist der Konkurrenzdruck?

X) Marketing- und Vertriebskonzept: Wie sollen die Kunden angesprochen werden (z.B. im Direktvertrieb oder indirekt
uber Einzel- oder GroBhandel) und iber welche Kommunikationskanale (z.B. Internet, soziale Medien, Messen)?

Ihre Finanzplanung

X) Checken Sie Ihre privaten und unternehmerischen Ausgaben: Wie viel benétigen Sie mindestens zur Deckung der
laufenden Kosten und gibt es Riicklagen fiir Unvorhergesehenes?

X) Umsatz-, Kosten-, Gewinn-, Liquiditatsplanung und Erfolgsberechnung: Welche Umsatze fallen voraussichtlich an?
Wie werden die Preise kalkuliert? Welche Kosten entstehen? Welche weiteren Zahlungspositionen gibt es (z.B.
Steuern, Investitionen, Tilgungen)?

(X) Schétzen Sie ein, mit welchen Produkten Sie das meiste Geld verdienen werden (Rentabilitdtsvorschau).

X) Welche Forderungen kénnen in Anspruch genommen werden (z.B. KfW, Griindungszuschuss)?

Chancen- und Risikoeinschéatzung

X) Gibt es Besonderheiten im Bereich bzw. der Branche des geplanten Unternehmens (z.B. Wachstumsmarkt, Nische,
wenig Wettbewerber, dynamische Markte, Personalmangel)? Wie soll auf Chancen und Risiken reagiert werden?

X) Gibt es besondere Eigenschaften der Griinder oder Mitarbeiter, die sich auf das geplante Unternehmen auswirken
(z.B. Qualifikation, Motivation)? Wie soll auf Starken und Schwéchen reagiert werden?

D
L)

Weitere Angaben Bei weiter gehenden Fragen
, _ stehen wir Ihnen gerne
X) Angaben zu speziellen Quellen (z.B. Agenturen, zur Verfiigung

~ Studien, Geschaftspartner)
X) Angaben zu Vertragen, Rechten, Patenten und

Eigentumsverhaltnissen bei mehreren Griindern A : .
) adf. ein Glossar. wenn Fachbeariffe verwendet Bei weiteren Fragen zu lhrer Existenzgriindung und zur
) 99t , 9 Erstellung eines professionellen Businessplans konnen Sie
werden gerne einen Termin mit uns vereinbaren.

Alle Angaben nach bestem Wissen, jedoch ohne Gewahr. Diese Information ersetzt nicht die individuelle Beratung. Rechtsstand: Januar 2021.



